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IL PREMIO IDEALE PER CAMPAGNE DI SUCCESSO

migliorare le performance 

delle reti di vendita

acquisire e fidelizzare i clienti 

B2C o B2B

SONO SEMPRE I PIÙ APPREZZATI PERCHÉ LASCIANO A CHI LI RICEVE 

PIENA LIBERTÀ DI SCEGLIERE COME PREMIARSI!

I buoni acquisto Edenred Shopping rappresentano il premio perfetto per concorsi, loyalty, programmi
di incentivazione ed altre manifestazioni a premi per:
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Mediaworld 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti acquistano un 

frigorifero nuovo
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Sky 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che attivano il servizio 

Sky Wifi
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Samsung 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Samsung
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Lavazza 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Lavazza
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Pringles 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Pringles
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Vithal 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Vithal Bio
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Kimbo 2023 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Kimbo
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Lactalis 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Leerdammer
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Kraft 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Philadelphia
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Polli 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano 

prodotti Polli
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Norauto 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che acquistano pneumatici estivi
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Allianz 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai clienti che denunciano un sinistro presso 

un’agenzia Allianz.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Gelsia 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai nuovi clienti che sottoscrivono un 

contratto di fornitura.



15

ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Medea 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai nuovi clienti che sottoscrivono un 

contratto di fornitura.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Agos / Credit Agricole 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai nuovi clienti che sottoscrivono un prestito.
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INCENTIVAZIONE RETE DI PARTNER
B2B

Maestri 2022 Upselling

CAMPAGNA INCENTIVE
rivolta alla rete di vendita 
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INCENTIVAZIONE RETE DI PARTNER
B2B

Mooney 2022 Upselling

CAMPAGNA INCENTIVE
rivolta alla rete di esercenti di Mooney.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Agos / Credit Agricole 2022 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai nuovi clienti che sottoscrivono un prestito.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Grandi Salumifici  

Italiani s.p.a.

2021 Acquisition

CAMPAGNA CONSUMER
rivolta ai nuovi clienti che acquistano 

un prodotto Casa Modena.
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CAMPAGNA INCENTIVE
B2B

Beverage Network 2021 Upselling

CAMPAGNA INCENTIVE
rivolta ai rivenditori dei prodotti Illva Saronno 

di Beverage Network



22

CAMPAGNA INCENTIVE
B2B

I-CAR 2021 Upselling

CAMPAGNA INCENTIVE
rivolta ai concessionari che rivendono i prodotti I-CAR
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PREMIARE I CLIENTI FEDELI
LOYALTY B2C

Engie 2019 Acquisition

PROGRAMMA FEDELTÀ

dedicato a tutti i clienti domestici con un contratto 

di fornitura di luce e/o gas attivo nel mercato libero.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

POINT S 2021 Spingere le vendite  
di un prodotto  

specifico

OPERAZIONE A PREMI

rivolta ai clienti dei punti vendita Point S aderenti
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

2019

OPERAZIONE A PREMI

rivolta ai clienti dei punti vendita Point S aderenti

POINT S Spingere le vendite  
di un prodotto  

specifico
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Felce Azzurra 2021 Acquisire clienti e  
aumentare vendite

INSTANT WIN

rivolto ai consumatori che acquistano 

prodotti Felce Azzura.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
Una case history dalla meccanica semplice ma estremamente efficace

E-SHOP
RETE DISPLAY

ORDINI R AD D O P P I AT I IN UN SOLO ANNO

+19%
VS 2016 VS 2017

+58%

Edenred ha sperimentato in prima persona l’utilizzo dei buoni acquisto Ticket Compliments®

per spingere le vendite sull’ecommerce Ticket Restaurant®: a fronte di un ordine di acquisto superiore agli 800€ 

viene inviato al cliente via mail un buono da 25 € di Ticket Compliments®
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

Agos 2018 Spingere le vendite  
di un prodotto  

specifico

OPERAZIONE A PREMIO CERTO
Per premiare tutti i nuovi clienti
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CAMPAGNA ENGAGEMENT
B2B

Henkel 2021 Engagement

CONCORSO

rivolto a clienti professionistiche prevede 10 vincite 

da 5000€ in buoni Top Premium.
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CAMPAGNA INCENTIVE
B2B

Sodalis Group 2021 Upselling

CAMPAGNA INCENTIVE

rivolta collaboratori e dipendenti dei saloni di bellezza 

per stimolareil sell out dei prodotti a marchio Brelil.
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ACQUISTION NUOVI CLIENTI
Promo B2C

Edison 2020 Acquisition

PER I NUOVI CLIENTI
Edison Luce + Gas fino a 50€ in Buono Spesa Ticket  

Compliments®
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ACQUISTION NUOVI CLIENTI
Promo B2C

Sixth Continent 2020 Acquisition

ACQUISTANDO
Ticket Compliments® Spesa direttamente

dall’e-commerce SixthContinent si otterrà uno sconto 

di 5€ su un valore di 25€
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
B2C

WeKiwi 2019 Acquisition

CAMPAGNA DI ACQUISIZIONE NUOVI CLIENTI

canali di comunicazione digitali (DEM – Comparatori – Social)

15€ di Ticket Compliments per l’attivazione di una nuova fornitura.
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ACQUISIRE NUOVI CLIENTI
Incentive B2B + Promo B2C

Engie 2019 Acquisition

IL TECNICO RICEVE UN BUONO  
TICKET COMPLIMENTS®

per ogni segnalazione  

di interesse da un privato  

che attiva una fornitura

IL PRIVATO CHE PASSA  

A ENGIE

riceve fino 20€

di Ticket Compliments®
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USER ENGAGEMENT
Ticket Compliments®, il premio più desiderato dai consumatori

TiFrutta - Star - Hero 2018 Fidelizzazione
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OFFRIRE UN PREMIO DI VALORE
Per stimolare la prova, acquisire un nuovo cliente e fidelizzare!

Amplifon 2018 Lead Generation

CAMPAGNA IDEATA PER ACQUISIRE E FIDELIZZARE I NUOVI 
CLIENTI CON UNA LOGICA DI PREMI CRESCENTI:

Primavisitagratuitaduranteeventosul territorio - EdenredShoppingda5€

Seconda visita specialistica in Store - Edenred Shopping da 10€

Acquisto prodotto - Edenred Shopping da 20€
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PROGRAMMA INCENTIVE
Gestito con piattaforma singola pattuizione per l’erogazione di premi ed obiettivi commerciali differenziati.

Tagliabue 2019 Campagna Incentive  
continuativa

1. Canale di comunicazione (Video Tutorial –novità commerciali - survey)

2. Gestione di gerarchie di accesso

3. Pannello manager per analisi dati performance campagne

4. Integrabile con applicativi gestionali

5. Gestione firma e archiviazione accordo commerciale

6. Richiesta e invio automatico dei premi E-Voucher Ticket Compliments®
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PROGRAMMA INCENTIVE
Promo B2B

Findomestic 2022 B2B

INCENTIVE

rafforzare la relazione con i dealer auto e la loro forza 

vendita grazie ad una meccanica premiale basata sulle  

numeriche e qualità delle pratiche inserite.
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CAMPAGNA ENGAGEMENT
B2B

Unichips 2021 Engagement

CONCORSO

https://creailtuogusto.com/
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CAMPAGNA DI ENGAGEMENT
Operazione a premi B2C per sviluppare le vendite dei finanziamenti per l’acquisto di auto Elettriche

Agos Ducato Dal 2019 B2C

TICKET COMPLIMENTS® E-VOUCHER

per tutti i clienti che guidano Elettrico e scelgono  

un finanziamento Agos
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CAMPAGNA DI ENGAGEMENT
Operazione a premi B2C per sviluppare le vendite dei prodotti Mukki!

Mukki Dal 2019 B2C

TICKET COMPLIMENTS® E-VOUCHER

per tutti i clienti che accumulano punti acquistando  

i prodotti Mukki.
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UP SELLING E FIDELIZZAZIONE B2B
Promo B2B - Programma Incentive per incrementare la vendita di specifici prodotti.

Ferrero Dal 2019 Nuovi clienti
e aumento sell-in

DISTRIBUTORI CHE ACQUISTANO

più confezioni di EstaThé o nuovi distributori che

acquistano Estathé durante la stagione, ricevono in 

premio buoni acquisto Ticket Compliments®!
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UP SELLING E FIDELIZZAZIONE B2B
Promo B2B - Programma Incentive personalizzato.

Pernod Ricard 2018/2019 Aumento vendite  
su prodotti specifici
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CONCORSO INSTANT WIN CONSUMER
Promo B2C

Lete 2020 Acquisition

1. ACQUISTA una confezione di acqua Lete

2. CARICA lo scontrino su https://www.beviscoprivinci.it

3. SCOPRI se hai vinto un buono shopping Ticket Compliments® da 50€

http://www.beviscoprivinci.it/
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CONCORSO INSTANT WIN CONSUMER
Promo B2C

3M 2020 Acquisition

1. ACQUISTA Scotch o Post-it

2. CARICA lo scontrino su https://www.3mpromoufficio.it

3. SCOPRI se hai vinto un buono shopping Ticket Compliments® da 100€

http://www.3mpromoufficio.it/
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CONCORSO INSTANT WIN CONSUMER
Promo B2C

Findomestic 2020 Acquisition

USANDO LA CARTA DI CREDITO FINDOMESTIC
per fare acquisti, è possibile partecipare al concorso 

sul sito https://www.scartaevinci.it/ e vincere fino

a 3 Ticket Compliments® al giorno dal valore di 100 euro.

http://www.scartaevinci.it/
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CATLOGO CON OMAGGI
Vendita prodotti elettroforinuture

Gewiss 2020 Catalogo prodotti

AZIONI DI UPSELLING
su minimi di acquisto con in premio 

il Ticket Compliments®
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CATLOGO CON OMAGGI
Vendita prodotti elettroforinuture

Linergy 2019-20 Catalogo prodotti

AL RAGGIUNGIMENTO DI DETERMINATI  
VOLUMI DI ACQUISTO

Linergy regala un buono acquisto Ticket Compliments®
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CAMPAGNA VENDITA POST COVID
Promo B2B

Castrol 2020 Upselling

CAMPAGNA TRADE INCENTIVE
in operazione a premio destinata a tutte le officine 

clienti Castrol.
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DATA COLLECTION
Promo B2C

Alpitour 2020 Raccogliere nuove  
informazioni di profilo

TUTTI GLI ISCRITTI AL PROGRAMMA  
LOYALTY ALPITOUR

sono invitati a compilare un form per la raccolta

di informazioni di profilo e preferenze al finedi migliorare 

l’efficacia delle proposte di viaggio coerentemente

con ogni singolo target.
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INCENTIVE
AL TRADE

ANNO:

dal 2017
ANNO:

dal 2017

TARGET:

B2B - distributori
TARGET:

B2B - distributori

TIPOLOGIA:

Aumento del sell-in
TIPOLOGIA:

Aumento del sell-in

OBIETTIVO:

Acquisizione di nuovi clienti

RISCUOTIMENTO

dello “sconto” sotto forma di Ticket Compliments®

PREMIAZIONE

al raggiungimento di obbiettivi di fatturato

OBIETTIVO:

Acquisizione di nuovi clienti

UP SELLING E FIDELIZZAZIONE B2B



CONTATTI

Vuoi saperne di più?

CONTATTACI QUANDO VUOI!

TELEFONOE-MAIL

daniela.colombara@edenred.com

mirko.iacona@edenred.com

342 12 23 872

348 23 53 183

mailto:Daniela.colombrara@edenred.com
mailto:Daniela.colombrara@edenred.com
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